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_ CHAMADA INTERNA - 01/2009
SELECAO DE PROJETOS PARA EMPREENDIMENTOS
PRE-INCUBADOS, INCUBADOS E ASSOCIADOS

A Universidade Federal de Alagoas, visando a promogédo de empreendimentos e projetos
inovadores e considerando a importancia de seu papel social para a melhoria do Estado de
Alagoas, convida aos estudantes, professores, técnicos e a sociedade Alagoana, que tenham
interesse em criar e desenvolver pequenas e micro empresas de sucesso, para submeterem os
seus projetos de empreendimentos tradicionais, sécio-culturais e tecnoldgicos a pré-incubagao,
incubagéo ou associagdo ao Programa de Empreendedorismo* da UFAL.

A apresentacdo dos projetos deve seguir o modelo de formulario anexo. Os projetos serao
recebidos entre 1°. de outubro a 06 de novembro de 2009, impreterivelmente, com registro no
Protocolo Geral da Universidade Federal de Alagoas, com destino & PROPEP/CPE/Programa
de Empreendedorismo.

Serdo considerados a pré-incubagdo aqueles projetos que demonstrarem potencial inovador,
mas que ainda n&o possuem estudo de viabilidade nem plano de negdcios consistente.

Serao considerados para incubagdo aqueles projetos que demonstrarem potencial inovador e
viabilidade necessaria ao seu desenvolvimento, com Planos de Negdcios maduros.

Serdo considerados para associacdo os empreendimentos formalizados, com condi¢éo juridica
e fiscal regular, que tenham planos de negdcios consistentes e localizagdo definida, com sede
no Estado de Alagoas.

Os projetos serdo analisados por Comissdo especialmente formada e os aprovados poderao
ingressar no Programa de Empreendedorismo como participantes presenciais ou nao
presenciais, dependendo da disponibilidade de espago nos Moddulos empresariais das
Incubadoras do Programa: INCUBAL e Nucleo Espago Gente.

Para imediata ocupagao, o Programa de Empreendedorismo disponibilizara 01 (um) mddulo
para projeto de base tecnoldgica junto a INCUBAL (Prédio da Prefeitura Universitaria da UFAL)
e 02 (dois) médulos para projetos de base tradicional, social ou cultural, junto ao Nucleo
Espaco Gente (Prédio da Reitoria da UFAL).

Prof. Drk;;;ldo Tonholo

Pré-Reitor
Coordenador do Nucleo Espaco Gente
Gestor Conceitual da INCUBAL

Maceid, 29 de setembro de 2009.

*O Programa de Empreendedorismo da UFAL é apoiado pela FIEA/IEL, SEBRAE-AL, FINEP,
FUNDEPES, FAPEAL e SECTI
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MODELO DO PROJETO PARA PRE-INCUBAGAO

(Obs: empreendimentos que ja tenham seus Planos de Negdcios elaborados,
podem enviar em outros modelos).

1. O(s) empreendedor (es)

1.1 O negoécio que pretende abrir preenche sua necessidade de auto-
realizagao? Vocé pretende torna-lo seu meio de vida?

1.2  Possui habilidades para desenvolvé-lo? Quais?

1.3 Por que vocé quer abrir um negdécio préprio? Quais sdo 0s seus
motivos?

1.4  Qual é o objetivo desse empreendimento?

1.5 O que o leva a acreditar que possui 0 conhecimento do ramo de negdcio
em que pretende atuar?

1.6  Vocé esta disposto a abrir mao de sua situacao atual para investir tempo
e dinheiro no seu negocio?

2. Estruturacdo da empresa

2.1. Qual o0 nome da empresa?

2.2. Qual o negdcio da empresa (setor econdmico)?

2.3. Qual o motivo de sua criagao?

24, Qual o ramo do negocio (nicho)?

2.5. Quais os produtos e/ou servigos oferecidos pela empresa?

2.6. Qual a composicao societaria (colocar resumo do curriculo de cada
s6cio com no maximo de 05 linhas para cada um)?

2.7. Qual a funcao de cada sdcio na empresa?

3. Plano de Marketing

3.1 Quais sao os clientes?
3.2 Quais sao as necessidades dos clientes?
3.3 Como pretende divulgar sua empresa junto aos clientes (Marketing

comunicacional)?
3.4 Quais sao suas vantagens competitivas (diferencial)?
3.5 Quanto custa os seus produtos e/ou servigos?
3.6 Como vai atender as necessidades dos clientes?

3.7 Quais séo os concorrentes de sua empresa? Quais sao os pontos fortes
e fracos de seus concorrentes?
3.8 Quais sao os seus fornecedores (caso haja)?

4. Plano estratégico
4.1 Qual a visdo de sua empresa (o que pretende se tornar)?
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4.2 Qual a missao da empresa (sua razao para existir)?

4.3 Quais sao os seus pontos fortes e fracos?

44  Qual a estratégia e suas taticas em cenarios otimista e pessimista
(relativo ao contexto sécio-politico-cultural)

5. Recursos Humanos

5.1 Dentro das atividades que serdao desenvolvidas em sua empresa, quais
sao os profissionais mais adequados ao seu desempenho?

5.2 Quais os custos e procedimentos para sua empresa, relativos a
documentagao e registro de funcionarios?

5.3 Qual o mecanismo de avaliagao do desempenho dos funcionarios?

6. Investimentos

6.1 Descreva os investimentos iniciais que serdo necessarios a sua
empresa bem como os seus respectivos custos.

6.2 Quais sdo os custos fixos de sua empresa (previstos)?

6.3 Quais os custos variaveis?

6.4  Qual sua previsao de receita mensal (bruta e liquida)?

6.5 Ha necessidade de capital de giro? Quanto?

6.6 Qual a Margem estimada de Lucro?

6.7 Qual o ponto de equilibrio estimado (receita = despesa)?

6.8 Qual a estimativa de fluxo de caixa para a sua empresa?

6.9 Qual o a previsao de retorno do investimento?

7. Projecédo de expansao
7.1 Qual a estratégia para conquista de novos mercados?

7.2  Sua empresa fara exportagdes?
7.3  Que parcerias nacionais e/ou internacionais que vocé poderia arranjar?
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